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Internationaler B2B
Sales Manager m/wa)

Region:
EMEA

Eintrittsdatum:
Ab sofort

Die Microplex Printware AG ist ein Entwicklungs- lhr Profil:
unternehmen, ansassig in Varel, mit einer breit e Hochschulabschluss oder Ausbildung und Erfahrung
gefacherten Produktlinie von professionellen im Bereich Vertrieb und Marktentwicklung

Druckern mit hochflexiblen Einsatzmaoglichkeiten. « Technische Vertriebserfahrung im Bereich

Industriedruck trieb B2B
Die Drucker und Drucklosungen werden in Kunden- naustriedricrervertre

anwendungen durch ein weltweites Netzwerk qualifizierter

Vertriebs_' Service- und Kooperatlonspartner o BUSineSS‘Eng“SCh f“eﬁend [Weitere Fremdsprachen—
. . kenntnisse sind von Vorteil)
implementiert.

e Reisebereitschaft

) _ e Kenntnisse der aktuellen Office-Programme und der
Seit 1987 vertrauen weltweit Kunden jeder Branche und Handhabung moderner ERP- und CRM-Systeme

Grofle auf die zuverlassige Drucktechnologie von Microplex. « Eigenstandige und zuverlassige Arbeitsweise mit

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir einen hoher Teamfahigkeit

Internationalen B2B Sales Manager [m/w/d] ° Au_sgeprég_te Kommunik_ations—&Présentation_sféhig—
L . . ) R keiten sowie Erfahrung in der Nutzung von Social
fur die weitere Entwicklung des Vertriebs sowie fur die Media zur Akquise

nachhaltige Marktentwicklung in der EMEA-Region. e Hervorragende Kommunikationsfahigkeiten in Wort

und Schrift
Ihr Aufgabengebiet: Was wir lhnen bieten:
e Entwicklung und Umsetzung von B2B-Vertriebsstra- e Unbefristeter Arbeitsvertrag

tegien zur Erreichung der Vertriebsziele « Ortsungebundene Titigkeit

e Unterstitzung und Zusammenarbeit mit bestehenden
Vertriebspartnern und ldentifizierung neuer
Vertriebsmoglichkeiten

e Flexible Arbeitszeiten oder individuelle Arbeitszeit-
modelle, Home Office

« ErschlieBung neuer Absatzmérkte und Aufbau neuer e GrofBartiges Team und abwechslungsreiche Tatigkeiten

Vertriebspartner und Vertriebskanale e Flache Hierarchien und kurze Informationswege
e Teilnahme an internationalen Messen, e Maglichkeiten zur personlichen und beruflichen
Vertriebsbesprechungen und anderen Veranstaltungen Weiterbildung
o Erstellung von Verkaufs- und Umsatzprognosen sowie e Mitarbeiter-Events
regelmaBige Berichterstattung mit kontinuierlicher ) o
Dokumentation Mdchten Sie Teil eines wachsenden Teams werden?

) Bitte senden Sie lhre Bewerbungsunterlagen und den
o Leadbearbeitung und Qualifizierung von

Vertriebsanfragen potentieller Vertriebspartner frihestmaglichen Starttermin per E-Mail an: jobs@microplex.de

o Angebotsabgabe und Abwicklung von Vertriebsprojekten Microplex Printware AG

I Gero Decker
e Enge Zusammenarbeit mit dem Produktmanagement- Panzerstr. 5

und Marketingteam 26316 Varel



